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Gebietsleiter Chirurgie (m/w/d)
Region Hamburg und Umgebung

Unser Auftraggeber ist ein innovativer globaler Anbieter und Hersteller von Medizinprodukten. Mit weltweit iiber 4.000
engagierten Mitarbeitern ist das Unternehmen seit mehr als 30 Jahren im Gesundheitsmarkt tatig. Als international aus-
gerichtetes und erfolgreiches Unternehmen entwickelt und produziert es Qualitdtsprodukte Fiir den globalen Medizin-
technikmarkt und verfiigt iiber weltweite Produktions- und Vertriebsstandorte. Das Unternehmen gehort zu den am
schnellsten wachsenden und innovativsten Unternehmen in der Medizintechnikbranche.

Als Gebietsleiter Chirurgie wird lhr Schwerpunkt in Aufbau und Aufrechterhaltung von starken und nachhaltigen Bezie-
hungen zu potenziellen und bestehenden Kunden in der Region Hamburg und Umgebung liegen. Wir suchen einen versier-
ten Mitarbeiter im Vertrieb, der in der Lage ist, Kliniken ein hohes Mal} an Unterstiitzung und Service zu bieten und dar-
iiber hinaus die Wachstumsziele des Unternehmens zu erfiillen.

lhre Aufgaben mit hohem Anspruch

e |hre Ansprechpartner sind Chef- und Oberarzte, OP-Personal und Entscheidungstrdger in den Einkaufsabteilungen der
Krankenhduser

Sie sind zustandig Fir die Pflege der bestehenden Kundenbeziehungen und Neukundenakquise

Sie unterstiitzen lhre Kunden bei der Auswahl, Einfiihrung und Anwendung der Produkte im OP

Sie organisieren Kongresse und Schulungen fiir Arzte und medizinisches Personal

Sie arbeiten eng mit Ihren Vertriebskollegen und dem nationalen und regionalen Sales Manager zusammen

Sie kooperieren mit dem Kundenservice bezliglich Kundenanfragen, Angeboten und Bestellungen

RegelmaRige Teilnahme an Firmen-Meetings, Produktschulungen, Prasentationen sind fiir Sie selbstverstandlich

Fiir Menschen mit vielen Qualitaten - Ihre Qualifikationen

Mehrjéhrige Erfahrungen im medizintechnischen Vertrieb mit einer ausgewiesenen Erfolgsbilanz
Idealerweise bringen Sie Branchenerfahrung in der Chirurgie mit und sind gewohnt, Produkte auch wahrend der Pro-
dukt-Einfihrungsphase im OP zu begleiten

e Sie sind eine l6sungsorientierte Vertriebspersonlichkeit mit hohem Mafd an Eigenmotivation und klarem Fokus auf bes-
ter Qualitdt und hoher Kundenzufriedenheit

e Sieverfiigen iber profundes (medizin-) technisches Verstandnis und kénnen auf allen Ebenen im Krankenhaus professi-

onell présentieren

Sie sind ein High-Impact-Kommunikator mit Integritat und

verfiigen Gber ausgezeichnete miindliche und schriftliche Kommunikationsfahigkeit in Deutsch und Englisch

Gute Kenntnisse in MS Office und Windows-basierten Computeranwendungen

Idealerweise wohnen Sie in der Region

Wenn Sie mit uns gemeinsam auf Erfolgskurs gehen wollen, dann adressieren Sie bitte Ihre aussagekréaftigen Bewerbungsunter-
lagen an Andreas Naujoks. Sehr gerne auch per E-Mail an naujoks@passion4talents.de.

Wir freuen uns auf lhre Kontaktaufnahme und Bewerbung!

Passion4Talents GmbH & Co. KG Uberseeallee 1 D - 20457 Hamburg

www.passion4talents.de



mailto:naujoks@passion4talents.de

